Como hacer sitios Web que

conviertan usuarios en clientes

Qué hacer cuando los presupuestos de Marketing
parecen cartillas de racionamiento

28 de abril de 2009, martes
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En los tiempos que nos toca vivir, las empresas no @ INFORMACION GENERAL

disponen de presupuesto para rehacer sus sites. Lo que
se impone son acciones concretas y asumibles que
ayuden a vender mas en la red. Se trata de hacer sitios
Web que conviertan usuarios en clientes.

=" Ponente
D. Oriol Ibars
Director de consultoria y estrategia de Multiplica.
Se define a si mismo como “uno de los pocos
profesionales que empezaron en el 96, aguantaron la

® PROGR AM A “gran extincion .com” del 2000 y siguen creyendo en

el medio de forma apasionada”.

Comenzé como consultor en Nestlé en 1996, y siguio
mas tarde en Novartis como eBusiness Web Manager.
En la actualidad dirige los proyectos de consultoria y

Situacion actual. estrategia de Multiplica, donde ha trabajado para
empresas como Vodafon, lberia, Sanitas, La Caixa,
Qué se ha hecho hasta ahora. Novartis, Atrapalo, Panasonic; para instituciones como

la Generalitat de Calalunya, Junta de Andalucia, Médidos
sin Fronteras, Ayuntamiento de Sabadell,

Un cambio de paradigma, convertir usuarios Barcelonaactiva, y para politicos como Jordi Pujol.

contentos en compras reales.

20 Consejos concretos para conseguirlo: w" Dia: 28 de abril, martes.

» Persuabilidad.
» Medicion (google analytics). o™ Hora: 5,30 de la tarde.
» Optimizacion (Web site optimizer).
» Site inteligente (o herramientas galacticas que ayudan
a vender mas). s Duracién aproximada: Dos horas.

a" Lugar: Club de Marketing.
2" Socios: Gratis.

a" Imprescindible: Realizar la inscripcion con al menos
dos dias de antelacion.




CLUB o LA
M AR KETI N G rr?tgr?ég ﬁﬁgl/l/gr%n.navarra.net
e-mail: cmn@navarra.net
NAVARRA i o




